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La société Eden Springs vient d'acquérir une source d’eau minérale a Dorénaz.
L'entreprise crée 30 emplois en Valais en construisant une usine d’embouteillage.
e Valais, chateau d'eau,
possede un véritable 1400 colorateurs
il iy .8 200 millons de cife

nérale naturelle. Et
cette fois, des industriels euro-
péens mettent le paquet. «Eden
Springs» producteur et distribu-
teur de la marque d'eau minéra-
le naturelle «Eden» vient d’ac-
quérir une nouvelle source
d'eau minérale naturelle & Doré-
naz. Montant de linvestisse-
ment entiérement financé par
Eden: 8 millions. «Nous avons
obtenu un droit d'eau pour no-
nante-neuf ans et un droit de
superficie pour le terrain grdce a
la commune et a la bourgeoi-
sien, indique Vincent Nguyen,
directeur- général d'Eden Suis-
se. «Pour exploiter la source et
commercialiser l'eau, notre en-
treprise créera 30 nouveaux em-
plois en Valais. Les travaux
d'une nouvelle usine d'embou-
teillage  devraient  démarrer
avant la fin de l'année pour une
ouverture prévue au plus tard a
la fin de l'été 2002», poursuit le
directeur.

Numéro un en Europe

et en Suisse

Mais pourquoi cet investisse-
* ment en Valais? «A Dorénaz,
NOus avons rencontré un preési-
dent trés réceptif a nos deman-
des. Il a joué un role de sup-
port trés importanty, affirme-t-
il. Mais la qualité de la source
a aussi joué un réle. «Btf puis,
c'est le marché qui a dicté l'ac-
quisition dune source» Ce
marché est en effet fondamen-

tal. Car le succés de I'opéra-
tion en dépend. Sans marque,
sans logistique, sans marché a
proximité, I'eau ne posséde
aucune valeur. De ce point de
vue la, Eden semble bien ar-
mé. Le marché existe, la mar-
que aussi et le groupe est bien
implanté. Il est numéro un en
Suisse et en Europe. «Notre
part de marché de l'eau miné-
rale (plate et gazeuse) est de 5%

en Suisse romande et plus de
1% en Suisse. Notre taux de
croissance est de plus de 100%
et nous détenons plus de 60%
de part du marché pour l'eau
minérale en bouteilles de 19 li-
tres», indique le directeur.

Une source exceptionnelle

Dés le début du mois d’octobre
2001, les clients de la marque
pourront consommer cette

nouvelle eau minérale naturelle
valaisanne embouteillée sur
place dans un local spéciale-
ment préparé. La source de la
Goa (gouille en patois de la ré-
gion) jaillit dans le massif des
Aiguilles-Rouges. «Ses caracté-
ristiques minérales sont excep-
tionnelles», raconte le jeune
patron d’Eden Suisse. «La mi-
néralité moyenne (180 a 200
‘mg par litre), sa pureté totale,
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Mike Hecker, directeur général d’Eden Springs Europe (a gauche) et Vincent Ngyuen, directeur d’Eden Suisse, trinquent & Dorénaz. nf

une importante réserve et l'ac-
cessibilité du site (autoroute et
train a proximité) font de la
source de Dorénaz un musty,
se réjouit Vincent Nguyen. Au-
tres avantages. L'eau consom-
mée jusqu’ici en Suisse venait
du Sud de la France par ca-
mions. «Avec un site de pro-
duction en Suisse, nous allons
améliorer notre produit car nos
marge sont faibles», remarque

d‘affalres I'an dernier. 1400

le directeur. Mais tout n’a pas
été facile pour dénicher I'oi-
seau rare. «Depuis notre im-
plantation en Suisse en 1999,
nous cherchons une source.
Nous avons regu de nombreux
dossiers, du coup de pioche au
fond du jardin et des choses
plus sérieuses. Clest seulement
apres plusieurs mois que nous
sommes tombés sur Dorénaz,
pour notre plus grand bon-

heur», se souvient Vincent
Nguyen.
L’avenir s’annonce ra-

dieux & Dorénaz. Aux Etats-
Unis, le marché des bouteilles
de 19 litres représente 50% du
marché total de I'eau minérale
plate et gazeuse.

Pascal Vuistiner

- «Un plus pour la commune»
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plois en Valais. Les travaux
d'une nouvelle usine d'embou-
teillage  devraient  démarrer
avant la fin de l'année pour une
ouverture prévue au plus tard a
la fin de I'été 2002», poursuit le
directeur. :

Numéro un en Europe

et en Suisse

Mais pourquoi cet investisse-
ment en Valais? «A Dorénaz,
nous avons rencontré un prési-
dent tres réceptif a nos deman-
des. Il a joué un réle de sup-
port trés importanty, affirme-t-
il. Mais la qualité de la source
a aussi joué un role. «Ef puis,
c'est le marché qui a dicté l'ac-
quisition d'une source» Ce
marché est en effet fondamen-

«Un

d'embouteillage aura pour

incidence heureuse de di-
versifier et de renforcer le tissu
économique de Dorénaz o,
hormis la démolition auto, au-
cun secteur industriel ne fournit
de poste de travaib, se 1éjouit
Daniel Fournier, en charge du
dossier & I'échelon de la com-
mune. Pour le président de Do-
rénaz, l'arrivée de la société
«Eden Springs» constituera «un
plus a ne pas négliger dans la
mesure ou le nom de la commu-
ne sera répandu bien au-deld
des frontiéres du pays. Sur le
plan économique, les consé-
quences de cette implantation
seront plus qu'appréciables, en
ce sens qu'elle fournira des pla-
ces de travail a des gens domici-
liés a Dorénaz et générera d'im-
portantes rentrées financieres
sous forme d'impbts et de royal-
ties.»

I a construction de ce centre

C'est au début des années
nonante que toute une série
d’études ont été entamées en
collaboration avec la Société
des eaux minérales de Dorénaz
' (SEMD) afin d'évaluer les possi-
bilités d’exploitation de la sour-
ce sise sur le territoire commu-
nal. Les travaux de forage et
d’analyse, ainsi que le montage
du dossier ont été effectués par
trois jeunes hydrologues de la
région qui ont réuni toutes

whE

Mike Hecker, directeur général d’Eden Springs Europe (3 gauche) et Vincent Ngyuen, directeur d’Eden Suisse, trinquent a Dorénaz. f

tal. Car le succes de l'opéra-
tion en dépend. Sans marque,
sans logistique, sans marché a
proximité, l'eau ne possede
aucune valeur. De ce point de
vue 13, Eden semble bien ar-
mé. Le marché existe, la mar-
que aussi et le groupe est bien
implanté. Il est numéro un en
Suisse et en EBEurope. «Noire
part de marché de l'eau miné-
rale (plate et gazeuse) est de 5%

en Suisse romande et plus de
1% en Suisse. Notre taux de
croissance est de plus de 100%
et nous détenons plus de 60%
de part du marché pour l'eau
minérale en bouteilles de 19 li-
tres», indique le directeur. -

Une source exceptionnelle

Dés le début du mois d’octobre
2001, les clients de la marque
pourront consommer cette

nouvelle eau minérale naturelle
valaisanne embouteillée sur
place dans un local spéciale-
ment préparé. La source de la
Goa (gouille en patois de la ré-
gion) jaillit dans le massif des
Aiguilles-Rouges. «Ses caracté-
ristiques minérales sont excep-
tionnelles», raconte le jeune
patron d'Eden Suisse. «La mi-
néralité moyenne (180 a 200
-mg par litre), sa pureté fotale,

une importante réserve et l'ac-
cessibilité du site (autoroute et
train a proximité) font de la
source de Dorénaz un must»,
se réjouit Vincent Nguyen. Au-
tres avantages. L'eau consom-
mée jusqu’ici en Suisse venait
du Sud de la France par ca-
mions. «Avec un site de pro-
duction en Suisse, nous allons
améliorer notre produit car nos
marge sont faibles», remarque

le directeur. Mais tout n’a pas
été facile pour dénicher I'oi-
seau rare. «Depuis notre im-
plantation en Suisse en 1999,
nous cherchons une source.
Nous avons recu de nombreux
dossiers, du coup de pioche au
fond du jardin et des choses
plus sérieuses. Clest seulement
apres plusieurs mois que nous
sommes tombés sur Dorénaz,
pour notre plus grand bon-

heur», se souvient Vincent
Nguyen.
L'avenir s'annonce ra-

dieux a Dorénaz. Aux Etats-
Unis, le marché des bouteilles
de 19 litres représente 50% du
marché total de 'eau minérale
plate et gazeuse.

Pascal Vuistiner

plus pour la commune»

L'avis de Daniel Fournier, président de Dorénaz.

C'est dans cette zone que sera érigé le centre d'embouteillage d’Eden Springs a Dorénaz. nf

leurs compétences profession-
nelles pour parvenir a leurs fins.
«Plusieurs partenaires potentiels
ont ensuite été approchés. Les
démarches  menées  auprés
d’Eden Springs ont abouti, car
cette société travaille sur un
marché qui déploie ses effets de
maniére prometteuse dans les
grands magasins, les banques,
les assurances, etc.», analyse
Daniel Fournier.

Trente places de travail
Le centre d’embouteillage sera

Daniel Fournier: «Cette implan-
tation générera d'importantes
rentrées financiéres.» Idd

construit sur un terrain appar-
tenant & la commune et a la
bourgeoisie. Afin de préserver
I'environnement du site, la dé-
chetterie voisine sera transférée
sur un autre emplacement.
Daniel  Fournier  souligne
«qu'un droit de superficie a été
octroyé a la société qui a acheté
le droit d'exploiter les eaux de
la source qui, elle, appartient
et appartiendra toujours a la
commune de Dorénaz», L'usine
sera complétement opération-
nelle en juin 2002, utilisant les
services d'une trentaine d’em-

Afin de préserver I'environnement de lusine, la déchetterie de
Dorénaz proche de la zone d'implantation sera transférée sur un

autre emplacement,

ployés au total. A partir de la
semaine prochaine, une instal-
lation fonctionnera 2 titre pro-
visoire, gérée par quatre ou-
vyriers en poste depuis le débu-
tseptembre. Dans les jours qui
suivent, l'eau baptisée «Eden
Dorénaz» sera donc a la dispo-
sition des consommateurs sur
I'ensemble du territoire suisse
et dans une partie de la Fran-
cE.

Aujourd’hui déja, Daniel
Fournier va plus loin. Il évo-
que l'agrandissement du com-
plexe dans une phase ultérieu-
re — imminente, la mise en
I'enquéte prévoit les deux éta-
pes de la construction - et ne

nf

désespére pas de pouvoir atti-
ret 2 Dorénaz le secteur
comptabilité d'Bden Springs,
pour sa partie Europe en tout
cas,

D'un bon ceil
Contacté hier, Eric Balet, direc-
teur de la Société pour le déve-
loppement de l'économie va-
laisanne (SODEVAL), voit d'un
bon ceil l'implantation d’Eden
Springs a4 Dorénaz. «L'a priori
est favorable, car il s'agit d'une
excellente opération. Notre so-
ciété pourrait méme participer
a son financement, sous forme
de cautionnement. La porte est
ouverte», indique Eric Balet.
Charles Méroz
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